Do pedalt s HELIOS Red

Pripadova studie

Spole¢nost Pramos, spol. s r.0., byla zalozena v roce
1991, aby provozovala prodejny elektro, zelezarstvi
a kuchynské potfeby v Kopfivnici a prodejny jizd-
nich kol v Litovli. Postupem doby prodej kol prevla-
dal a od roku 1996 prevladl| zcela.

Pramos je prodejcem znackovych jizdnich kol Kellys,
Dema, Rock Machine, Leader Fox na stfedni Mora-
v&. Svym klientdm nabizi ve tfech prodejnach ucele-
ny sortiment jizdnich kol a ndhradnich dild, pro néz
je typickd prvotridni kvalita, zaruka ovérené znacky,
akcent na design a servis.

Spole¢nost provozuje velkoobchodni ¢innost v pro-
deji nahradnich dilG a doplikd k jizdnim kolGm pro
oblast stfedni Moravy. Zastupuje spolecnosti Rube-
na v prodeji plastd a dusi k jizdnim kol@m. Jejim ci-
lem je osloveni véech zdkaznikl, ktefi hledaji jizdni
kolo a doplnky stfedni a vyssi kategorie.

Jizdni kola prodavané touto spolec¢nosti je mozné
zakoupit v siti znackovych prodejen Pramoscyklo-
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sport v Prostéjové, v Litovli a nejvétsi reprezenta-
tivni prodejné v Olomouci, kterd je zamérena ze-
jména na kola znacky Kellys.

Od pocatku vzniku spolecnosti bylo na vSech pro-
dejnadch zbozi pfijimano i ocenovano klasic-
kym zplsobem, tj. bez pouZiti vypocletni tech-
niky. Prodej byl veden pres elektronické poklad-
ny, bez specifikace jednotlivych polozek. Na cen-
trale bylo vedeno Ucetnictvi v dnes jiz hodné za-
staralém programu. Ten vSak nepodaval okamzité
a presné informace pro spravné a efektivni fizeni
maloobchodniho prodeje. Bylo tedy rozhodnuto vy-
hledat takovy systém, ktery by propojil nakup, oce-
novani i prodej s centrdlou, dale pak zdokumento-
vat pohyb zbozi a poskytl mimo jiné i prehled o ob-
ratce jednotlivych polozek zbozZi a o dosahované ob-
chodni marzi. ,Dal&i ddlezitou polozkou méla byt
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i kontrolni Uloha,” fika Jaroslav Machala, jednatel
spolec¢nosti Pramos.

HELIOS Red vyhovél v&em pozadavkim a nabidl
i daleko vice. ,Vyrazné jsme ocenili moznost tvor-
by vlastnich sestav a vykazd”, tikd Jaroslav Macha-
la. ,Tato funkce je u vétSiny ekonomickych systé-
mU také k dispozici, ale za ptiplatek. V HELIOS Red
je generator sestav poskytovan jiz v zakladni verzi.
,DuleZitou roli pfi rozhodovani hrala také garance
dalsiho vyvoje a moznost zakazkovych uprav. ,To
mZe nabidnout pouze silny producent, jimz Asseco
Solutions bezesporu je”, dodava Machala.

UZivatelé systému ocenuji intuitivni ovladani a au-
tomatizaci velkého mnozstvi operaci. V oblasti lo-
gistiky vyuzivaji nejvice automatickych objedna-
vek a generovani prijemek. Ucletnimu zjednodu-
§i praci moznost automatického zalc¢tovani dokladd
i bankovnich vypisu.

Vedeni spolecnosti pfijalo s uUlevou skutecnost, ze
pfi nasazeni HELIOS Red neni nutné vyraznéji in-
vestovat do nového pocitacového vybaveni.

Prvni instalace HELIOS Red probéhla jiz v roce
2006, kdy byl v centrale spolecnosti spustén sys-
tém s moduly Ucetnictvi, Bankovni operace, Ma-
jetek, Mzdy a personalistika pro vedeni Ucetnich
a ekonomickych agend a moduly Skladova eviden-
ce zasob, Fakturace a Nakup a prodej pro podporu
obchodnich aktivit. V roce 2010 byl modul Sklado-
vé evidence zadsob roz$ifen o funkci zajistujici vede-
ni obalové hospodarsky (EKO-KOM).

Z predchoziho Ucetniho systému byly importovany
obchodni partnefi a skladové karty. Importy neby-
lo tfeba zadavat programatorovi, zvladla je obslu-
ha sama pomoci funkce ,obecny import skladovych
karet a ,obecny import obchodnich partnerd”.
Samotna implementace a zaskoleni byla velmi rych-
Ida a trvala zhruba ¢tyfi tydny. Implementaci i Sko-
leni uZivatelG zajistil autorizovany implementac-
ni partner. ,Proces to nebyl jednoduchy, ale zvlad-
li jsme to”, vzpomina Jifi Herinek, implementacni
partner Asseco Solutions. ,,Nakonec se povedlo pre-
svéddit vSechny uzivatele, Ze si se systémem HELI-
0OS Red budou rozumét”, dodava. Velkou vyhodou
bylo to, ze Pramos v ramci spolecnosti vyclenil jed-
noho pracovnika, ktery se o HELIOS bude starat.

V roce 2009 se naskytla moznost otevrit prodej-
nu v nové vzniklém nakupnim stfedisku v Olomou-
ci. Pramos zde otevrel novou prodejnu, v niz od sa-
mého pocatku nasadil HELIOS Red. Zakladem byl
modul Maloobchodni pokladna s modulem Skladova
evidence. Vystavovani objednavek mél na staros-
ti modul Nakup a prodej.

Spolec¢nost stala pred rozhodnutim, zda a kdy nasa-
di moderni systém i do svych dalSich dvou prode-
jen v Litovli a Prosté&jové. Zména systému je financ-
né a hlavné casové velmi naroc¢na a méla by prinést
vyraznou ptidanou hodnotu. Jednim z problém{ bylo
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fizeni sortimentu na prodejnach. VSechny tfi malo-
obchodni prodejny vedly stejny sortiment. Bylo po-
meérné slozité zajistit totoznou cenotvorbu tak, aby
na vsech prodejnach bylo stejné zbozi prodavano
za stejné ceny. Rezervy byly i v provadeéni inventur.
HELIOS Red pomohl tento problém vyresit diky za-
kazkové Upravé. Programatofi v Asseco Soluti-
ons dodali komponentu, kterda umoznovala zakladat
skladové karty pouze na centrale spolec¢nosti. Za-
kladani skladovych karet a Uprava prodejnich cen
byla na prodejnach zakazana a probihala replikace
karet z centraly. Touto funkci Pramos zcela sjednotil
evidenci zbozi. Na vSech prodejnach bylo zbozi ve-
deno pod stejnym skladovym cislem i prodejni ce-
nou, coz velmi usnadnilo nakup od dodavateld, in-
ventury i pfipadné presuny zbozi mezi prodejnami.

HELIOS Red s touto funkci byl v prodejnach Litovel
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a Prostéjov nasazen v kvétnu 2010. Instalaciiim-
plementaci zvladl Pramos bez pomoci konzultan-
ta HELIOS. Velmi kladné byla hodnocena moznost
pruzné ménit jednotlivé komponenty u jizdnich kol.
»~Zakaznici vyménu jednotlivych c¢asti kola vnimaji
jako samoziejmost, Casto jim néktera ¢ast nevyho-
vuje a pozaduji jeji zaménu, napf. vyménu sportov-
niho sedla za pohodInéjsi”, fika Machala. ,Nicmé-
né z pohledu prodavajiciho se jedna o operaci, kte-
ra ovliviiuje stav skladu. HELIOS Red tuto moznost
podporuje.”

~HELIOS Red prinesl zejména kontrolu nad stavem
zboZi a cenotvorby na vsech prodejnach, zautomati-
zoval objednavky vi¢i dodavateldm a umoznil kon-
trolu prodavacy.

Skladové operace se zaznamenavaji a v pravidel-
nych intervalech jsou automaticky zalctovany do
modulu Uéetnictvi. Celkova provazanost moduld je
velmi dobra. Neexistuje snad nic, co by bylo nut-
né zadavat dvakrat. Vedeni spolecnosti velmi oce-
nuje meésicni vystupy, které pripravuje Gcetni spo-
le¢nosti. Diky programové Upravé je mozné sehrat
data vSech poboclek a provadét komplexni sesta-
vy. Mezi tyto souhrnné sestavy patfi napriklad se-
stava trzeb podle sortimentnich skupin a jednot-
livych prodejen, trzba a zisk ci porovnani prode-
jen mezi s sebou. Ctvrtletné je predkladana sesta-
va o poctu prodanych kusl jednotlivého zboZi a zis-
kovost z prodeje jednotlivych kusd zboZi. Jednou
ro¢né je vygenerovan seznam zbozi s malymi nebo
7adnymi prodeji — tzv. lezdkd. Z G&etniho modulu
vedeni spole¢nosti ziskava mési¢ni rozvahu, mésicni
vysledovku a analyzu nakladd a vynosu.

»Je evidentni, Ze jsme zvolili spravné a HELIOS Red
mlZeme podobnym spole¢nostem, jako je nade,
doporucit jako vhodny program pro vedeni velko-
obchodni i maloobchodni agendy”, uzavird Jaro-
slav Machala.

HELIOS ™



